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"UZasny névod, ako pomocou bezplatnych
nastrojov najst tu spravnu dieru na trhu"

- Tomas Kratochvilla




AKO NAJST SPRAVNY TRH

Profesor marketingu sa raz opytal svojich Studentov: ,Ak by ste si
chceli otvorit stdnok s hotdogmi a mohli by ste mat len jednu vyhodu
oproti svojim konkurentom... aka by to bola?"

,Lokalita! ....Kvalita! .... Nizke ceny! ....NajlepSia chut!”

Studenti pokradovali, aZ sa im nakoniec minuli odpovede. Pozreli sa na
seba a c¢akali, kym profesor prehovori.

Profesor sa usmial a odpovedal: "Hladny dav"

Mohli by ste mat tie najhorSie hot dogy, hrozné ceny a byt na hroznom
mieste, ale ak ste jediny stanok s hot dogmi v meste a vypukne miestny
hokejovy zapas, vypredate vSetko ¢o mate. To je sila “hladného” davu.
Koniec koncov, ak existuje obrovsky dopyt po vasom rieSeni, mbézZete byt
priemerny v podnikani, mat hroznt ponuku a nemat schopnost

presviedcéat [udi, a stadle mbéZete zarobit obrovské peniaze.

Na vasom trhu zalezi.

@ Nastartuj to!



Ako si teda vybrat'ten
spravny trh?

Na ¢o sa zamerat’

Vzdy existuju trhy, ktoré zufalo potrebuju riesenia, ktoré prave nikto
neponuka. Staciich najst. Ked najdete taklto dieru na trhu, zarobite
obrovské mnozstvo penazi. Vyhodou pre vés je, Ze vtomto bonuse véas
to naucime.

Hlavne si pamatajte, Ze vyber trhu, ako ¢okolvek iné, je vZdy vasou
volbou, takze vyberajte mudro.

Ak chcete Cokolvek predat, potrebujete dopyt. Dolezité je si uvedomit,
Ze my sa nesnazime dopyt vytvorit, snazime sa ho nasmerovat. To je
obrovsky rozdiel. Ak pre vas produkt alebo sluzbu neméate trh (dostatok
[udi, ktori ot maju zaujem), ni¢ z toho, ¢o nasleduje, nebude fungovat.

Tieto tri kategodrie nikdy nezmiznu:

1.zlepSenie zdravia,
2.zvySenie bohatstva,
3.zlepsenie vztahov.

Pri vybere trhu musite hladat tri ukazovatele:

Jednoduché

Bolest Kupna sila ) )
cielenie

-~ -
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1) Silna bolest’

Vas trh nema chciet, ale zGfalo potrebovat to, co ponukate. Bolest
mobze byt Cokolvek, ¢o frustruje ludi v ich Zivotoch. Byt na mizine je
bolestivé. ZIé manZelstvo je bolestivé. Cakanie v rade v potravinach je
bolestivé. Bolest chrbta je nesmierne bolestiva... Ludia trpia dost.

TakZe pre nas podnikatelov to vytvara more nekonecnych prilezitosti.

Stupen bolesti je Umerny cene, ktoru si mézete Uctovat za vas produkt
alebo sluzbu. Ked bude vaSa cielova skupina pocut rieSenie ich bolesti a
naopak, ako by vyzeral ich Zivot bez tejto bolesti, malo by ich to
pritiahnut k vaSmu rieSeniu.

Zacnite od bolesti

Ak dokazete presne formulovat bolest, ktorl potencidlny zakaznik
pocituje, takmer vZzdy kupi to, éo pontukate. Potencidlny zdkaznik musi
mat bolestivy problém, ktory vasa spolo¢nost vyrieSi vymenou za jeho

peniaze.

Potencialny zdkaznik musi citit, Ze je pochopeny.

ZISKAT PRISTUP K 1700+

NAPADOM NA PODNIKANIE
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2) Kdpna sila

Mbézete mat skvely systém ako vylepsSit ludom Zivotopisy, aby ziskali
viac pracovnych pohovorov. MéZete v tom byt skutoéne skveli, ale aj
ked sa budete snazit ako chcete, len tazko za to dostanete nejaké
peniaze. Pre6o? Lebo vSetci st nezamestnanil

Mbzete si vSak mysliet: ,Na tychto ludi je lahké zacielit. “Citia”
obrovsku bolest. Je ich dost a neustéale pribudaju novi ludia. Toto je
skvely trh!

Myslienka na zapamatanie: Vase publikum musi byt schopné si dovolit
vasu sluzbu za Giastku, ktoru si Uétujete. Uistite sa, Ze vasa cielova
skupina ma peniaze alebo pristup k mnozstvu penazi, ktoré potrebuje na
nakup vaSich produktov alebo sluzieb za ceny, ktoré pozadujete.

3) Jednoduché zacielenie

Povedzme, Ze méate dokonaly trh, ale neméZete néajst [udi, ktori ho
tvoria. Dat dokopy neodolatelnd ponuku bude velmi tazké. UlahCujeme si
zivot tym, Zze hladéame trhy, na ktoré sa dé lahko zacielit.

Priklady jednoduchého zacielenia m6éZu byt napr.: bydlisko, skupiny na
socialnych sietach, TV kanaly, ktoré sleduju, publikum na Facebooku
alebo Instagrame, na ktoré mozete zacielit reklamy, kluc¢ové slova, ktoré
ludia vkladaju do Googlu atd.

Ak st naSi potencialni zdkaznici niekde zhromazdeni, potom ich m6zeme
lahko oslovit s nasim produktom alebo sluzbou. Ak je to ako hladanie
ihiel v kope sena, potom mdze byt velmi tazké dostat vasu
marketingovu ponuku pred oc¢i akéhokolvek potencidlneho zaujemcu.

Toto je realita, nie tedria. M6Zete chciet predavat napriklad bohatym
lekdrom. Ale ak sa vaSe reklamy budl zobrazovat Studentom mediciny,

vas produkt si nikto nekupi, bez ohladu na to, aky dobry je.

Hlavna myé&lienka: uistite sa, Ze mo6zZete lahko zacielit na vasich
potencialnych zédkaznikov.

@ Nastartuj to!



Tri hlavné trhy

zdravie

bohatstvo vztahy

Existuju tri hlavné trhy, ktoré nikdy nezmiznu: zdravie, bohatstvo a
vztahy. Dévod, prec¢o tu budu navzdy je ten, Ze ich nedostatok vytvara
obrovskl “bolest”. Prave preto bude vZzdy existovat dopyt po
rieSeniach tychto troch zédkladnych ludskych bolesti. Cielom je najst
mensiu podskupinu (niche) v ramci jednej z tych vacsich, ktorda ma kipnu
silu a je lahké na nu zacielit.

Takze ak by som bol odbornikom na vztahy, ktory sa snazi ndjst svojho
predstavitela podskupiny, radSej by som sa zameral na koucing pre
starych ludi, nez aby som poméhal vysokoskoldkom vo vztahoch. Prec¢o?
PretoZe star3i obc¢ania, ktori si sami, pravdepodobne trpia silnejSou
bolestou, maju vacsiu kipnu silu (peniaze) a daju sa lahko najst
(zacielenie). Napokon, v ¢ase pisania tohto ¢lanku je viac ludi, ktori maju
kazdy rok 65 rokov, nez maju 20 rokov (tato podskupina rastie).
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Vase podnikanie musite milovat’

Je to velmi dblezité. Zamyslite sa nad tym, v ¢om ste dobri, pokial ide
o zdravie, bohatstvo a vztahy. Potom sa zamyslite nad tym, kto si
moézZe najviac vazit vasu sluzbu (mé najvacsiu bolest), ma kipnu silu
zaplatit tolko, kolko pozadujete (peniaze), a da sa lahko néjst
(zacielenie). Pokial st tieto tri kritéria silné a trh sa nezmenguje, mate
naSliapnuté na solidné podnikanie.

Podskupina je skvela, ale pod-pod

skupina je este lepsia

Dovod, za ktory si mbézete Uctovat doslova 100x viac penazi za rovnaky
produkt alebo sluzbu je velmi $pecificka cielova skupina.

Prvym ¢lovekom, ktory tento koncept ilustroval vo svojich vzdeldvacich
materidloch bol Dan Kennedy.

Priklady ako vytvarat’

pod-pod-skupiny

Uditelia Sperky

4 2

Stredoskolski ucitelia Sperky pre majitelov zvierat

! 2 2

Stredoskolski ucitelia matematiky Sperky pre majitelov psov

2

Stredoskolski ucitelia matematiky Sperky pre majitelov psov konkrétnych plemien

na stkromnych $kolach

Randenie

4

Randenie pre muzov

4

Randenie pre muzov po 50

4

Randenie pre muzov po 50, ktori chcd randit s mlad$imi Zenami
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Time manaZment pre obchodnych zastupcov

Time manaZment pre B2B obchodnych zastupcov 499 €

Time manaZment pre B2B obchodnych zastupcov v IT odvetvi 1997 €

Len tato jedina informacia méze
navzdy zmenit' vas zivot.

Povedzme, Ze preddvate vSeobecny kurz time manazmentu. Ak nie ste
nejaky svetozndmy guru planovania a riadenia ¢asu s putavym alebo
jedineé¢nym pribehom, je velmi nepravdepodobné, Ze by bol vas kurz
extra vynimocény. Aka by mohla byt cena? 19 Eur?

Predstavme si teda, Ze urobite kurz konkrétnejSim, pricom dodrzite
rovnaké principy a nazvete ho “Time manazment pre obchodnych
zastupcov”. Zrazu je tento kurz relevantnejsi pre Specifickejsi typ
¢loveka. Vdaka tomu mbzete produkt predavat drahsie, napriklad za 99
Eur. Co nie je vobec zIé, ale stale vieme urobit viac.

Podme teda hlbSie o dalSiu Uroven a nazvime nés produkt "Time
manazment pre B2B obchodnych zédstupcov." KedZze vieme nasu cielovu
skupinu Specifikovat viac ako na zacCiatku, m6zeme lahko vypozorovat,
Zze naSi predajcovia maju vysoké provizie z uzavretych obchodov. Jediny
predaj by tymto predajcom mohol lahko priniest aj 500 Eur (alebo aj
viac), takze bude relativne lahké obhajit cenovku 499 Eur. UZ teraz
hovorime o 25-nasobnom zvyseni ceny takmer identického produktu.
Tu by sme sa mohli zastavit, ale skiisme zajst eSte o krok dale;j.
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Poslednd uroven... "Time manazment pre B2B obchodnych zastupcov v IT
odvetvi." Boom a mame to.

Zamyslite sa nad tym na chvilu, ak by ste boli B2B obchodnym
zastupcom v IT priemysle, pomysleli by ste si: “Tento kurz je vyrobeny
presne pre mna“ a s radostou by ste zaplatiliaj 1 000 - 2 000 Eur za
program, ktory vdm pomo6Ze menezovat vas drahocenny ¢as, vdaka ¢omu
by ste mohli dosahovat lepSie ciele a zarobit viac penazi.

Obsah kurzu mézZze byt viac menej identicky s tym za 19 Eur, ale kedZe
bude marketingové zdelenie hovorit priamo do duse, bude
presveddivejSie a potencialny zédkaznik bude kurz povaZovat za
hodnotnejsi. Tento koncept sa dé aplikovat na ¢okolvek, ¢o vam
napadne. Skratka chcete byt “ten”, kto rieg€i presne ten urcity problém
pre presne ten urcity typ cloveka.

To je dovod, preo mbze vSeobecny fitness program na chudnutie stat
len 19 Eur, zatial ¢o fitness program navrhnuty a preddvany len
zdravotnym sestram na no¢nych zmenach mo6ze mat cenu 1 997 Eur... (a]
ked jadro programu je viac menej identické - menej jest, viac sa hybat).

Vysledok: Na trhu zalezi. Vasa pod-kategodria je dolezitd. Ostdva vam uz

iba zodpovedat otdzku... ak mb6zete predavat rovnaky produkt za 100-
nasobok ceny, mali by ste?

ZiSKAT PRISTUP K 1700+

NAPADOM NA PODNIKANIE
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AKO HLADAT DIERY NA TRHU -

RYCHLO A JEDNODUCHO

VSetky tieto “skratky” vdm mo6zu pomoéct najst nové diery na trhu v
priebehu niekolkych sekund.

1) JEDNODUCHO “GOOGLITE”

Vezmime si napriklad “chudnutie pre Zzeny”.
Chodte na stranku Google.com, napiste “chudnutie pre Zeny“ a Google
vam okamzZite navrhne r6zne pod-kategdrie.

-
o

Go g|e 1, chudnutie pre Zeny| X oz
<, chudnutie pre Zeny
Q, ehudnutie Zeny
1, jedalniéek na chudnutie pre Zeny (60-80kg)
Q. tabletky na chudnutie pre 2eny po 40
), jedalniéek na chudnutie pre Zeny

cviky na chudnutie pre Zeny

protein na chudnutie pre Zeny

plan na chudnutie pre Zeny

<, protelny na chudnutie pre 2eny

pripravky na chudnutie pre Zeny recenzie

Nahldsir neviodng prodpoklpdand dopyty
-

« Chudnutie pre Zeny po 40
« Chudnutie pre zeny (60 - 80 kg)

Potom stlaéte Enter a prejdite na vysledky vyhladavania.

Searches related to weight loss for women

weight loss for women in their 20's
weight loss supplements for women
weight loss for women over 40
weight loss pills for women

fast weight loss women

meal plans for weight loss for women
weight loss tips women

slimquick reviews
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Presunte sa na spodok stranky a uvidite sekciu “slvisiace
vyhladdvania®

Suvisiace vyhladavania

Tréningovy plan na chudnutie

Q Rychle chudnutie Q pre muzov

Q.  Proces chudnutia Q.  Rychlost chudnutia
Plan na chudnutie pre Zeny . .

Q zadarmo Q, Nezdravé chudnutie

Q. Zdrave chudnutie Q, Plan chudnutia

Goooogle >

1 2 3 4 Daldia

Vdaka tomu mozeme za par sekidnd najst napr. pod-pod-kategdriu “Zeny
po 40 medzi 60-80 kg)” pre ktoré mozete vytvarat tréningové plany na
rychle chudnutie na mieru. A to za prémiové ceny.

ZISKAT PRISTUP K 1700+
NAPADOM NA PODNIKANIE
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2) WIKIPEDIA UKRYVA POKLADY

Wikipedia je tieZ skvelym zdrojom na objavovanie ziskovych pod-
kategdrii, ktoré mozete ndjst behom chvile.

Prejdite na stranku Wikipedia.org

Zadajte vas zdujem do vyhladavacieho policka a stlacte Enter.
Hned dostanete relevantné vysledky.

g
WikIPEDIA

Slobodni encykdopédia

Hlavna stranka
Portal komunity
Kaviared
Posledné Upravy
Nahodna stranka
Pomocnik
Prispial

MNastraje

Mahrat sibor
Mahrat na Commans
Speciaine siranky
Verzia pre tlat

Jazyky o

Vysledky vyhl'adavania
| Q, marketing o m

Pokroéilé hfadanie: | Zoradit podfa relevancie X ~

Prehladdvat: | (Hlawny) X hd

» Stranka Marketing

Marketing

Marketing je identifikacia, zabezpeovanie, predpokladanie alebo ovplyviiovanie dopytu po tovaroch a sluZbach,
Marketing zavisi od reklamy a trhu. Ina

2 KB (170 slov) - 17:46, 14. oktdber 2021

Internetovy marketing

Intermetovy marketing (iné nazvy: i-marketing, webovy marketing, online marketing, elektronicky marketing, e-
marketing) je skupina viacenych &innosti,

3 KB (367 slov) - 22:26, 10. december 2018

Virusovy marketing

Virusovy marketing alebo menej vhodne viralny marketing (z angl. viral marketing; nespravne: virovy marketing)
je marketingova metbda, kKtord vyuiiva uk

4 KB (412 slov) - 23:24, 1. januar 2016

Marketingovy mix

Marketingovy mix (v najbeZnejsej podobe oznatovany aj ako 4 Pistyri P; angl. marketing mix, 4 P'sifour P) je
konkrétna (kvalitativna, kvantitativna a éasova)

17 KB (884 slov) - 17:22, 3. februdr 2020

Inbound marketing

Inbound marketing je sibor &innosti, kloré charaklerizujl snahu dostal sa do povedomia prislusnej cielovej skupiny
nendsilngm a nevtieravym spdsobom.

770 bajtd (85 slow) - 11:03, 16. jun 2018
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Marketing vztahov

Marketing vztahov je proces budovania, prehlbovania a udrZiavania dihodobych vztahov firmy so vietkymi
zUEastnenymi stranami, ktory zahima jej zakaznikov

10 KB (1 081 slov) - 19:45, 19. august 2015

Socialny marketing

Socialny marketing oznaéuje: planovanie marketingovych aktivit a stratégii nekomerénych organizacii a/alebo
stratégie priamo alebo nepriamo zamerané na

4 KB (510 slov) - 07:09, 7. oktober 2016

Marketingovy manazment
Marketingovy manaZment (iné nazvy: manazment marketingu, manazérstvo marketingu, riadenie marketingu) je

(podl'a Kotlera) proces planovania a vykonavania
1 KB (106 slov) - 20:21, 8. december 2019

Zakaznicky marketing

Zakaznicky marketing prebieha v obchodoch a zameriava sa na usmernenie osoby, nakupujicej v obchode, aby si
zakUpila vyrobok. Inymi slovami, zakaznicky

7 KB (740 slov) - 11:32, 27. februar 2014

Znacka (marketing)

je definicia podra American Marketing Association tak, ako je ako citat uvedena v knihe Kotler, P., Keller, K. L.:
Marketing management, 2007 (preklad 12

2 KB (192 slov) - 11:38, 25. maj 2013

Affiliate marketing

Affiliate marketing (affiliate z angl. pridruzit sa) je spsob predaja vyrobkov a sluZieb s vyuZitim dalsieho
sprostredkovatela. Je to forma online reklamy

3 KB (358 slov) - 16:24, 21. oktober 2020

Pozrite sa nardzne pod-kategodrie, ktoré nam Wiki odhaluje:

. Internetovy marketing

. Virusovy marketing

. Inbound marketing

. Marketing vztahov

. Socialny marketing

. Marketingovy manazment
. Znacka (marketing)

. Affiliate marketing

Takto vam Wikipédia pontukne niekolko dalSich stran a navyse ked
prejdete na spodok stranky ziskate dalSie vysledky:
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Zobrazit (predo$lych 20 | daldich 20) (20 1501100 | 250 | 500).

Vysledky hPadania na Wikitdajoch

marketing ; identifikcia, zabezpetovanie, predpokladanie alebo ovplywiiovanie dopytu po tovaroch a sluZbach <3 ¢ 43
digitalni marketing ; marketing of products or services using digital technologies or digital tools D i
Internetovy marketing ; marketing v prostfedi internetu a webu Dol
marketér ; profession of soliciting customers 24
nicotine marketing ; type of marketing Do
multi-level marketing ; vicedroviiova forma pfimeho prodeje D4
marketingovy mix  ; souhrn étyf zakladnich marketingowvych nastroji D
Marketing : german book on marketing o
influencer marketing ; type of social media marketing #1-% "
chief marketing officer ; highest ranking executive-level position focusing on marketing L+ 2

Vdaka tomu moézZete povysSit vas produkt z “pre marketérov” na “ pre
affiliate marketérov” alebo “pre internetovych marketérov, ktori sa
zaoberaju socidlnymi sietami”.

A to tu hovorime len o prvych péar vysledkoch. Predstavte si vSetky
dalSie napady, ktoré dostanete, ked si preklikate ¢lanky vSetkych pod-
kategdrii, ktoré vam vyskodili a naviac si zobrazite vSetky stany, ktoré
vam Wikipédia ponukla.

ZiSKAT PRISTUP K 1700+
NAPADOM NA PODNIKANIE
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AKO ZISTIT, Cl JE LAHKE ZACIELIT
NA VASU PODKATEGORIU ONLINE?

Vdaka internetu je dnes mozné velmi presne cielit na vSemoZzné cielové
skupiny nielen podla geografickej, demografickej a psychografickej
segmentéacie (zaujmy, konicky, zivotny Styl..), ale navy$e aj podla
spravania (napr. podla vysky platu).

Vdaka tomu je mozné cielit napriklad na Zeny, ktoré st zasnubené,
rodicov s b roénym dietatom, ¢loveka, ktory sa prave prestahoval do
Bratislavy alebo bezdetného tridsiatnika, ktory sa snazi schudnut.

To v minulosti nebolo nikdy mozné a prave tieto marketingové moznosti
vam otvaraju nekoneéné moznosti pre vytvaranie podnikatelskych
ndpadov a zaroven uistenia sa, ¢i sa na vasich zédkaznikov dé jednoducho
cielit.

» 1) FACEBOOK A INSTAGRAM

Vieme tu detailne cielit na velmi Specifické cielové skupiny a vytvorit
pre nich produkt alebo sluzbu absolttne na mieru.

Par prikladov pre predstavu:

Detailed Targeting Podrobné zacielenie
Include people whoe match
Include people who match @ e e

Demographics > Work > Job titles Roiiabriolit(1=2mip)

Demografia > Vztah > Stav vztahu

Certified Financial Planner L
Zasnubeny/-a

. Demografia = Zivotné udalosti = Vijroéie
High School Math Teacher
Wyrodie v priebehu 30 dni
Chovanie > Cestovanie
Java Developer Gkt =
Mévrat z cesty pred tyZdfiom

Wealth Management Advisor
C, Pridajte demografické skupiny, zaujmy alebo spravania Mavrhy Prehladdvat

poznamka: povolania sa zatial daji vyhladdvat iba v angli¢tine
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9 2) GOOGLE

Google zdarma ponuka néstroj Keyword Planner, ktory vdm presne povie,
kolko ludi vyhladava vas produkt, sluzbu alebo ma problém, ktory by
vedela vasa firma vyriesit. Stac¢i zadat klucové slovo, ktoré je pre vés
dblezité a systém vam ukaze detailné Gisla.

Priklad mozete vidiet nizsie:

Klicoveé slovo (podla relevancie) Priem. potet vyhladdvani 2a

mesiac
budy pre psov 1000 /\-\//_\,-
zateplena buda pre psa T20 _\’/'/\
buda pre pza 5400 /_\/'/\/
psia buda pre velke plemena 110 ﬂ__/_/\_/
zateplena buda pre macku 260 ...\,__//\
buda pre nemeckeho oveiaka 50 M
buda pre psa s terasou 480 /_\/_v
buda pre macku 880 ___\'_/_\
wyhrievana buda pre psa 70 ‘\-“,//\
luxusne budy pre psov 480 _\/_/\/
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ZAVER

To, ¢o ste si prave precitali neovlada 95% podnikatelov, takZe uz teraz
mate naskok.

Ak chcete naozaj zacat podnikat, ziskajte pristup do najvéacse;j
databéazy podnikatelskych ndpadov (nachadza saich tam uz viac ako
1700 a neustale pribudaju dalsie). Staéi, Ze si vyberiete jeden.

P.S. Sanca, 7e sa Vam ani jeden z viac ako 1700 napadov nebude pagit je
takmer nulova, no napriek tomu Vam garantujeme 100% vratenie
penazi, ak sa tak nestane.

Doslova nemate ¢o stratit.

Tato kriza je Vasa prilezitost, vyuzite to.

Ziskajte pristup hned teraz.

ZiSKAT PRiISTUP K 1700+

NAPADOM NA PODNIKANIE
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